[image: ]

Voyageurs et expéditeurs voulant réaliser un gain financier
Acheteurs de produits indisponibles ou chers localement 

Nous ciblons des marchés non cibles par nos concurrents qui sont plus focalisés sur les flux États-Unis vers l’Amérique du Sud ou entre des pays de l’extrême orient


Khalil RIAHI
Karl ABI SALEH
Ulysse WOLFF


MARCHÉ
AVANTAGE CONCURRENTIEL
BRIQUES TECHNOLOGIQUES CLÉS
ÉQUIPE

NOM DU PROJET : 		Melkart							                        DOMAINE TECH : 	E-Commerce/Logistique			 

NOM DES PORTEURS : 	RIAHI/ ABI SALEH/ WOLFF					                         TYPOLOGIE : Software

DESCRIPTION START-UP : Plateforme de mise en relation entre demandeurs de produits et voyageurs qui pourraient les leur livrer ou des expéditeurs qui pourraient les leur envoyer par voie postale
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Création de landing page et d’une maquette visuelle et fonctionnelle pour l’application mobile
[bookmark: _GoBack]Une expertise technique et un environnement propice au développement de soi
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