Plein Ciel recherche un Commercial Terrain (H/F)
Secteur vente de fournitures et de mobilier de bureau
(poste à pourvoir en CDI, disponibilité janvier 2019)

Dans le cadre de son développement, Plein Ciel recrute un commercial prêt à relever de nouveaux défis ! Vous serez en charge du développement et de la fidélisation du portefeuille client sur le secteur du Nord Isère 

Vos missions : 
Directement rattaché à la Direction de l’entreprise, vous serez en charge du développement commercial d'un secteur à fort potentiel, dans le respect de la politique commerciale interne.
· doté d'un tempérament de conquérant, vous assurerez une prospection ciblée de nouveaux clients pour transformer les prospects actifs en clients fidèles,
· vous négocierez les conditions tarifaires, dans le respect de la stratégie commerciale interne,
· vous proposerez une large gamme de produits innovants (fournitures de bureau, hygiène et entretien, mobiliers de bureau) pour développer les ventes additionnelles,
· vous analyserez les besoins de vos clients, les conseillerez et établirez les offres les plus personnalisées possibles pour accroitre les chances de transformer,
· vous développerez, assurerez le suivi pour fidéliser la clientèle de votre secteur, dans un rayon de 50 kms autour de l’entreprise,
Si…
· vous souhaitez intégrer une entreprise à taille humaine et une équipe soudée autour d’objectifs communs,
· vous aimez être sur le terrain, 
· vous avez un vrai tempérament commercial et un goût prononcé pour la conquête clients et la négociation,
· vous êtes également sensible aux notions d'aménagement et d'agencement de bureaux intérieur pour le bien-être de vos clients,
· vous êtes passionné par la vente et recherchez un métier de contact et de conquête,
· vous êtes dynamique, persévérant et organisé,
· vous faites preuve d’une solide aisance relationnelle en clientèle comme au téléphone,
· vous êtes orienté résultat,
· vous avez un très bon niveau d'expression orale et écrite et une bonne maitrise des outils bureautiques 
alors, nous serions intéressé pour vous rencontrer !
Plus qu’un diplôme, nous recherchons un collaborateur motivé, qui dispose d’un bon savoir-être et qui bénéficie d'une première expérience réussie en vente BtoB ou BtoC, idéalement dans la fourniture de bureau.
Les plus : 
· formation « produits » interne assurée par l’équipe commerciale en place + accompagnement sur le terrain,
· voiture de fonction + téléphone portable + ordinateur portable (permis B requis)
· mutuelle d’entreprise
· salaire : 1 800,00€ /mois + variable
Lieu : Saint Jean de Soudain (38110)

Merci de nous faire parvenir votre lettre de motivation ainsi que votre CV par mail à l’adresse
[bookmark: _GoBack]f.garcia@easypap.com
