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Dossier de l’épreuve E 11
ACTION PROMOTION / ANIMATION
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Lycée des Métiers de l’Energie et des Services

2, av. J. Magnon - BP 83

41110 SAINT AIGNAN SUR CHER

NOM : BOTTA







Prénom : Antoine
ÉPREUVE E 11

Action de promotion/animation 

en unité commerciale

« TITRE DE VOTRE ACTION »
Illustration (action, magasin…)
Session 2016
INTRODUCTION

Elève de Terminale Baccalauréat Professionnel Commerce au Lycée Val de Cher de Saint Aignan, j’ai effectué mes 23 semaines de périodes de formation en entreprise au sein des magasins suivants :

· Boulanger, à Chambray les Tours (17 semaines)
· Décathlon, à Montluçon (6 semaines)
Au cours de ma première formation en entreprise cette année au sein du magasin Boulanger
 j’ai réalisé mon animation / promotion commerciale le …………………………………………………

Ainsi, j’ai mis en avant, avec un prix attractif, les manteaux d’hiver à l’entrée du magasin  du 25 au 29 novembre 2015
Aussi, dans une première partie, je vous présenterai mon entreprise, le personnel, l’assortiment proposé, ses concurrents et ses clients.

Puis dans la seconde partie, je développerai la préparation et la réalisation de mon animation.

Enfin, j’analyserai les résultats de cette opération, sur le plan quantitatif et qualitatif.

Sommaire
A faire sur une seule page avec illustrations

A – MON ENTREPRISE

Suivez le plan remis par votre professeur de Vente, Monsieur DELSART 

B – MON ANIMATION / PROMOTION
I – Origine et stratégie de l’animation / promotion

· L’événement déclencheur 

· les objectifs de cette action 
· Les produits ou la ligne de produits concernés 

· La clientèle visée 

· La période 
II – Présentation de l’action  

· L’emplacement  
· Le mobilier et l’agencement 

· Les techniques de marchandisage appliquées 

· La communication de l’action

· La technique de promotion et/ou d’animation choisie

· La réglementation commerciale liée à mon action 

· Les règles d’hygiène et de sécurité par rapport au produit, au personnel, aux locaux, au rayon 

III – Déroulement de l’action  )
· Le planning de l’action  

	Etapes
	Activités réalisées
	Mes actions
	Matériel utilisé
	Supports fournis
	Supports crées

	Préparation de l’action
	
	
	
	
	

	Montage de l’action
	
	
	
	
	

	action
	
	
	
	
	

	Analyse des résultats
	
	
	
	
	


· Les personnes mobilisées pour cette action 
· La démarche suivie :

· Avant l’opération 

· Pendant l’opération 

· Après l’opération

IV – Evaluation de l’action  

Echec ou réussite ?
Pourquoi ?



les points forts et faibles de votre animation

· Analyse quantitative 
· Analyse qualitative 

Sur page différente

Conclusion
· Conclusion professionnelle 
· Conclusion personnelle  
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