•specialisation :concentrer ses moyens materiels et humains sur un seul domaine d’activite

A :economie d’echelles-effets d’experience-bonne image de specialiste
L :danger de dependre d’un seul produit-substitution

♦axe de specialisation :
+penetration du marche :domination par les cout(prix inferieure)-differenciation(different,unique)-niche(produit particulier)-creneau(client specifique)

+developement du marche :nouveaux marche

+strategie de degagement :abandoner un domaine d’activite

+strategie de recentrage :revenir a son metier d’origine

•diversification :l’acquisition et l’utilisation de nouveaux savoir faire dans d’autres domaines d’activite

A :flexibilite strategique-economie d’apprentissage-effets de synergie et rentabilite

L :disperssion des competences-choix d’un mauvais secteur-diminution de la rentabilite

♦selon objectif :

+diversification de placements :secteur d’activite attrayant

+diversification de redeploiement :secteur qui vient en fin de maturite

+diversification de confortement :activite complementaire
•impartition :modalite de cooperation permettant a deux ou plusieurs Ese de s’associer pour un but strategique

A :synergie-flexibilite-facilite les operation a l’etranger

L :dependance economique-vol d’information

♦modalite :
+sous traitance :une Ese fait executer une partie de sa production par une autre

+franchise :contrat par lequel une Ese met a la disposition d’une autre son savoir faire

+concession :distribue exclusivement

+cession de license :autoriser une Ese a utiliser un brevet d’invention en contrepartie de redevances

+regroupement d’interet economique :services d’importation et d’exportation 

+filiale commune

•integration :internalisation d’activite exerces precedement par des frs,clts ou par des conccurents

A :baisse des couts- economies d’echelles-effets de synergie

L :accroissement des frais fixes-reduction de la flexibilites-rigidite de fonctionnement

♦integration verticale :amont(fournisseur)-aval(clients)

♦integration horizontale :conccurents

♦modalite :fusion(a+b=c)-absorption-scission

•internationalisation :extension d’une Ese au dela de son marche national
♦raison :saturation du marche national-economie d’echelle-conccurence tres agressive-proximite des clts

♦risques :cadres legaux differents-cout d’apprentissage-instabilite de taux de changes

♦processus(techniques) :exportaion indirecte(par un intermediaire)-exportation directe(commercialise elle-même)-exportation associe(GIE)-reseau de distribution a l’etranger(franchise,cession de license)-investissement direct(creation de filiale)

♦formes :exportation et commercialisation a l’etranger(filiale,franchise,cession de license)-investissement a l’etranger(rachat d’Ese,creation d’Ese)-delocalisation(ferme une unite de production sur le marche nationales pour la transferer a l’etranger)-firmes multinationales

•croissance :processus qui abouti a une augmentation de la taille de l’Ese

♦objectif :en termes de cout(economie d’echelle)-en termes d’efficacite(taille critique,experience du produit,longevite de l’Ese,pouvoir de negociation)

♦mode :
+croissence interne :elle represente l’auto developement de la firme par ses propres moyen

A :pas d’alliance avec des partenaires exterieur-amelioration des conditions de travail

L :risque d’endettement-delai mise en œuvre long

+croissance externe :augmentation de la taille de l’Ese par regroupement avec d’autres Ese

A :effets de synergie-effets d’experience-reduction de conccurence

L :risque d’endettement-perte d’independance-risque de restructuration

•concentration des Ese :est le resultat de la croissance externe

♦causes :insuffisance de taille et de moyen financier-difficulte d’acces aux technologies nouvelles-l’acceleration de l’innovation technologique-saturation des marches

♦formes :concentration horizontale(regroupe les Ese fabricant le meme produit)-concentration verticale(regroupe des Ese situee a des stades complementaires du processus de production)-concentration conglomerale(regroupe dans un conglomerat des Ese ayant des activites differentes)

•planification strategique :processus de developement de strategies afin d’atteindre un objectif fixe

•strategie :la combinaison des moyens de l’Ese pour atteindre ses objectifs compte tenu de ses finalites

•finalite :la raison d’etre de l’Ese
+economique :maximisation du profit-independance-satisfaction des besoins des clients-croissance de l’Ese

+sociales :satisfaction du personnel(formation,primes,condition de travail)

+societales :protection de l’environnement-participer a la satisfaction de l’interet generale

•objectif :c’est le resultat precis a atteindre dans un delai moyen

+assure la rentabilite :minimisation des cout-flexibilite

+assurer la survie :solvabilite-innovation

+satisfaction des clients :promotion-innovation

+satisfaction du personnel :formation-motivation

+notoriete :mecenat-resistance a la delocalisation

•objectif de l’analyse :cerner les facteur cles de succes-etre en mesure de connaitre les force et les faiblesse des conccurents

•facteur cles de succes :tout ce qui permet a une Ese de surpasser la conccurence

•metier :le savoir faire,l’habilite,les competences acquise dans l’exercice d’une profession

•segmentation strategique :pratique de decoupage visant a faire emerger des groupes existens d’activite homogenes

•facteur relatif a la dimension :economie d’echelle-effet d’experience-taille critique

•facteur relatif aux ressources :savoir faire-synergie-capacite d’innovation

•facteur relatif a l’amelioration de l’activite :meilleure combinaison des fateurs de production-gains de productivite

•la demande :la quantite de bien que les acheteur son prêt a acheter a un certain prix

•l’offre :la quantite de bien que les vendeur sont prêt a vendre a un certain prix

•elasticite demande/prix = (QD2-QD1/QD1)/(P2-P1/P1)

   Elasticite offre/prix = (QO2-QO1/QO1)/(P2-P1/P1)

•types de marches :marche de bien et services-marche de bien de consomation et bien de production-marche des changes-marche financier-marche interbancaire-marche des titres

•les regimes de marche :concurrence pure et parfaite-monopole-oligopole-concurrence monopolistique

•la bourse :marche organise ou s’effectue l’echange de valeur mobilieres

•mesure de performance :MASI-MADEX-CAC40-NASDAQ-NIKKEI-DOWN JONES
•l’inflation :la hausse continue des prix nominaux ou du cout de la vie

Taux d’inflation = (ICV 1-ICV 0/ICV 0) X100

•types d’inflation : rampante(-de 5%)-declaree(entre 5 et 10 %)-galopante(+10%)-hyperinflation(taux de 3 chiffre)

•la masse monetaire M3 :la quantite de monnaie sous toute ses formes dont dispose une economiea un moment donne

l’agregat M3 =agregat M1(monnaie fiduciaire,monnaie scripturale)+placement a vue+placement a terme

•le chomage :est chomeur toute personne de +15ans qui est sans travail ou qui cherche activement un emploie

Effets :reduction de l’effort de l’investissement-conflits sociaux-perte de revenu-endettement

Traitement :creation d’emploie public-aide a la recherche d’emploie

Pop en chomage =  pop active – pop occupe

Taux de chomage =( pop en chomage / pop active +15ans) x100

Taux d’activite = (pop active/pop totale) x100

Taux d’activite +15ans = (pop active +15ans / pop +15ans) x100

•PIB approche produit = VA  au prix de base+ impots sur les produit + subvention sur les produits

•PIB approche demande = consomation finale (menages+administration) +FBCF+/- var de stock+ exportation – importation

•PIB approche revenu = remuneration des salarie +EBE et revenu mixte brut+impots sur la production et l’importation –subven

•PIN = PIB – consomation du capital fixe


•PNB = PIB+ revenus exterieur brut

•Revenu nationale = PNB – consomation du capital fixe (ou) PIB – impots+subv+revenus nets recus de l’exterieur

•RNBD =
PNB+revenus des transfert net (ou) RN+conso du capital fixe+impots – subv+RTR-RTV

•epargne nationale = RNBD – conso finale nationale (ou) PIB +revenus et transfert net de l’exterieur

•taux d’epargne = epargne nationale / RNBD

•taux de var du PIB = (PIB1 – PIB0 /PIB0) x100

•laspeyrs prix = (P1 X Q0/ P0 X Q0) x100  •laspeyrs quantite = (P0 X Q1/P0 X Q0) x100

•paaches prix = (P1 X Q1/P0 X Q1) x100   •paaches quantite = (P1 X Q1/P1 X Q0) x100

•cout marginal = cout totale 1 – cout totale 0/ Q1 – Q0

